
MANAGER COMMERCIAL•E 
ET MARKETING

OBJECTIF DE LA FORMATION

Le•la manager commercial•e et marketing 
définit, anime et supervise une stratégie 
commerciale en vue d’accroître les ventes 
de l’entreprise et d’augmenter son chiffre 
d’affaires.

Il•elle travaille dans des entreprises BtoB 
ou BtoC qui ont vocation à vendre des 
produits ou des services.

COMPÉTENCES VISÉES

	› Élaboration d’une stratégie

	› Mise en oeuvre de la politique 
commerciale

	› Manager une équipe

	› Mesurer la performance commerciale

OMNIS-GROUPEVISO.FR

T I T R E  R N C P  D E  N I V E A U  7  ( É Q U I V A L E N T  B A C + 5 )

NOUS VOUS ACCOMPAGNONS JUSQU’AU SOMMET

OMNIS, école membre du groupe VISO offre des formations en alternance depuis 
plus de 20 ans, adaptées aux besoins des étudiant•es et des recruteurs dans 
plusieurs domaines. Nos programmes d’études s’étendent du niveau BAC+2 au 
niveau BAC+5 et offrent une expérience professionnelle par la voie initiale ou en 
alternance au sein de notre réseau de 2500 partenaires.
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T I T R E  R N C P  D E  N I V E A U  7  ( É Q U I V A L E N T  B A C + 5 )

M O D A L I T É S  D ’ É VA L U AT I O N

	› Contrôle continu en cours de formation
	› Examens de fin de semestre
	› Partiels de fin d’année
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	› �Être titulaire d’un diplôme de niveau 6 minimum 
(toutes filières ou titres homologués) 
	› Dossier de candidature
	› �Test de positionnement
	› �Entretien de motivation

C O N D I T I O N S  D ’A D M I S S I O N

M É T H O D E S  M O B I L I S É E S

Cours et supports projetés sur vidéoprojecteurs en 
salle, supports électroniques. Exercices pratiques et 
études de cas, travaux en groupe, simulations et 
projet professionnel.

D U R É E  E T  A C C E S S I B I L I T É

Formation dispensée en alternance ou en formation 
initiale sur une période de 2 ans. 
Rythme d’alternance : 3 jours en entreprise par 
semaine.

	› �Recrutement à partir de mars pour une rentrée 
en septembre/octobre.
	› Éligible au CPF (sous conditions)
	› Formation accessible aux personnes en 
situation de handicap

	› �Manager commercial•e et/ou marketing
	› Responsable commercial•e et marketing
	› Directeur•ice de la clientèle

D É B O U C H É S

Certifié par

O B J E C T I F S

Élaborer la stratégie commerciale et marketing 
(Bloc n°35208BC01)
	› Étude de marché
	› Plan marketing

Manager une équipe et un réseau commercial 
(Bloc n°35208BC03)
	› Entrepreunariat 
	› Animation d’un réseau

Mesurer la performance commerciale
(Bloc n°35208BC04)
	› Outils de reporting
	› Contrôle et mesure des résultats

Mettre en oeuvre la politique commerciale  
(Bloc n°35208BC02)
	› Plan d’action commercial
	› Pilotage des opérations commerciales


